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Аннотация

Цель. Раскрыть роль акселерационных программ в развитии технологического предприни-
мательства на основании сравнения с другими формами поддержки технологических пред-
принимателей в Российской Федерации (РФ).

Задачи. Выявить отличия акселерационных программ от иных форм поддержки; охаракте-
ризовать методы поддержки технологических предпринимателей, используемые бизнес-ин-
кубаторами, частными венчурными инвесторами и венчурными фондами; провести сравни-
тельный анализ указанных форм поддержки и определить роль акселерационных программ 
в развитии технологического предпринимательства в России.

Методология. Автором с помощью системного подхода, логического и сравнительного ана-
лиза выявлены ключевые особенности акселерационных программ и их роль в технологиче-
ском предпринимательстве, а также исследованы пересечения между методами помощи 
различных участников инновационной инфраструктуры поддержки в России. 

Результаты. Установлено, что акселерационные программы обладают наиболее широким 
перечнем методов поддержки для стартапов. В отличие от частных инвесторов, венчурных 
фондов или бизнес-инкубаторов, которые акцентируют внимание на отдельных видах под-
держки, методология акселератора представляет собой целую «экосистему», ориентированную 
на обучение и развитие, которая помогает инновационным компаниям ускорять их процессы 
роста, вывода новых технологий на рынок, привлечения инвестиций и перехода на новую 
стадию. По результатам анализа подготовлена расширенная сравнительная классификация 
методов таких форм поддержки инновационной инфраструктуры, как акселерационные про-
граммы, бизнес-инкубаторы, частные венчурные инвесторы и венчурные фонды. Установле-
но, что в среднем методы помощи акселерационных программ пересекаются с методами 
помощи других структур на 34,4  %.

Выводы. Акселерационные программы представляют собой уникальную комбинацию услуг, 
способствующую ускорению развития стартапа. Являясь частью государственной инновацион-
ной инфраструктуры поддержки технологических предпринимателей, акселераторы также 
могут быть представлены как инфраструктура, обеспечивающая доступ к трекингу, менторству, 
финансированию, экспертному сопровождению и нетворкингу. Акселераторы не только уско-
ряют рост экономических показателей стартапов, но и формируют новые навыки, изменяют 
образ мышления и создают инновационную среду в обществе, способствующую развитию 
технологического предпринимательства в РФ. Для реализации научно-теоретического по-
тенциала акселерационных программ необходимо более детальное изучение их методологии, 
существующих классификаций и результативности проводимых программ на национальном 
и международном уровнях. Комплексный анализ, основанный на эмпирических данных и 
междисциплинарном подходе, поможет создать более эффективные стратегии поддержки и 
развития технологических предпринимателей, адаптировать методы акселерации к особен-
ностям и потребностям отечественного рынка.

Ключевые слова: акселерационная программа, акселератор, инновационная инфраструктура,  
технологическое предпринимательство, стартап, бизнес-инкубатор, венчурный фонд, инвестор
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Abstract

Aim. The work aimed to reveal the role of acceleration programs in the development of tech-
nological entrepreneurship based on a comparison with other forms of support for technological 
entrepreneurs in the Russian Federation (RF).

Objectives. The work seeks to identify the differences between acceleration programs and other 
forms of support, to characterize the methods of support for technological entrepreneurs used 
by business incubators, private venture investors and venture funds, as well as to conduct a 
comparative analysis of these forms of support and to determine the role of acceleration pro-
grams in the development of technological entrepreneurship in Russia.

Methods. The author used a systems approach, logical and comparative analysis to identify the 
key aspects of acceleration programs and their role in technological entrepreneurship. The in-
tersections between the methods of assistance of various participants in the innovative support 
infrastructure in Russia are also analyzed.

Results. Acceleration programs were established to have the widest range of support methods 
for startups. Unlike private investors, venture funds or business incubators that focus on in-
dividual types of support, the accelerator approach represents an entire ecosystem focused on 
training and development that helps innovative companies accelerate their growth processes, 
bring new technologies to market, attract investment, and transfer to a new stage. The analy-
sis results were used to prepare an expanded comparative classification of methods of such forms 
of support for innovation infrastructure as acceleration programs, business incubators, private 
venture investors, and venture funds. It was revealed that, on average, the methods of assistance 
of acceleration programs overlap with the methods of assistance of other structures by 34.4 %.

Conclusions. Acceleration programs represent a unique combination of services contributing to 
acceleration of the startup development. Accelerators, being a part of the state innovation 
infrastructure for supporting technology entrepreneurs, can also be presented as an infrastruc-
ture that provides access to tracking, mentoring, financing, expert support and networking. 
Accelerators not only accelerate the growth of economic indicators of startups, but also gener-
ate new skills, change the way of thinking, and create an innovative environment in society 
that promotes the development of technological entrepreneurship in the Russian Federation. In 
order to implement the scientific and theoretical potential of acceleration programs, it is re-
quired to analyze their methodology, existing classifications, and the effectiveness of the pro-
grams at the national and international levels in more detail. A comprehensive analysis based 
on empirical data and an interdisciplinary approach will help create more effective strategies 
for supporting and developing technological entrepreneurs, as well as adapt acceleration meth-
ods to the characteristics and needs of the Russian market.

Keywords: acceleration program, accelerator, innovative infrastructure, technological entrepreneurship, startup, 
business incubator, venture fund, investor
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Введение 

С момента появления акселерационные 
программы стали одним из самых мощ-
ных инструментов, которые помогают тех-

нологическим предпринимателям учиться, 
подключаться к обширному нетворкингу, 
привлекать деньги и создавать стартапы 
быстро и масштабно. Данная форма помо-
щи активизировала предпринимательские  
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экосистемы и продемонстрировала свой по-
тенциал в качестве настоящего «ускорителя» 
экономического развития, возможности для 
создания новых рабочих мест и даже повы-
шения конкурентоспособности отдельных 
отраслей. 

Акселерационная программа — это про-
цесс интенсивного, быстрого обучения пред-
принимателей c погружением, направлен-
ный на ускорение прохождения начинаю-
щими технологическими бизнесами первых 
этапов жизненного цикла компании [1]. 
В  теоретическом поле существуют разные 
подходы к понятиям «акселератор» и «ак-
селерационная программа» [2, с. 107–112]. 
В рамках настоящего исследования пред-
лагаем считать понятия тождественными и 
трактовать их как «комплекс мероприятий/
услуг, направленных на ускорение развития 
технологической компании». Акселераторы 
поддерживают технологические компании 
преимущественно на ранних стадиях раз-
вития (далее — стартапы) с помощью обра-
зовательных мероприятий, наставничества 
и финансирования в течение ограниченного 
срока, как правило, двух-трех месяцев.

Первый бизнес-акселератор — «Y Combi-
na tor» — основан 2005 г. в США группой 
частных инвесторов. C того момента он 
профинансировал свыше 5  000 стартапов, 
общая оценка которых превышает 600 млрд 
долл. [3] Через 15 лет, в 2020 г., в мире на-
считывалось более 10 000 акселерационных 
программ [4]. Рост американских акселе-
раторов в целом активно усилился после 
2008 г. Так, с 2008 по 2014 г. количество 
акселерационных программ ежегодно уве-
личивалось в среднем на 50  % [1]. 

В России акселерационные программы 
появились в 2009 г. В течение первых де-
сяти лет развития проведено около 70 ак-
селерационных программ [5]. Несмотря на 
то, что Россия уступает Западу по уровню 
инновационной активности, занимая 51-е 
место, по данным Global Innovation Index 
2023, в сравнении со вторым местом США 
[6], обучающие акселерационные програм-
мы в нашей стране продолжают развивать-
ся, а количество их выпускников растет. 
Например, по итогам 2023 г. ведущий биз-
нес-акселератор России — Фонд развития 
интернет-инициатив (ФРИИ) — всего ин-
вестировал в 457 компаний и предоставил 
финансирование на сумму 4,7 млрд руб. [7], 
что на 23 % больше относительно 2019 г. [8] 
До конца 2025 г. ФРИИ планирует вложить 

около 2,25 млрд руб. в проекты на стадиях 
pre-seed и seed [9]. 

С 2022 по 2030 г. в России реализуется 
федеральный проект «Платформа универ-
ситетского технологического предпринима-
тельства», который вошел в состав 42 стра-
тегических инициатив 2021–2030 гг. [10] 
К 2030 г. планируют провести более 1  000 
акселерационных программ с участием уни-
верситетов и индустриальных партнеров, 
запустить 50 корпоративных акселераторов.

По итогам 2024 г. большинство проводи-
мых акселерационных программ в России 
финансируют из федерального бюджета, а 
операторами мероприятий выступают как 
государственные организации, в частности 
АНО «Платформа НТИ», АО «Корпорация 
МСП», Фонд «Сколково», ФРИИ, АО «РВК» 
(ООО «УК РВК») и подведомственные Де-
партаменту предпринимательства и иннова-
ционного развития города Москвы учрежде-
ния, так и частные компании, в том числе 
ООО «Стартап-студия «Открытые иннова-
ции», ООО «Путеводитель по инновациям», 
ООО «Методология предпринимательства», 
ООО «Стартех».

Развивающаяся инновационная инфра-
структура поддержки в России включает в 
себя не только бизнес-акселераторы, но и 
технопарки, центры трансфера технологий, 
бизнес-инкубаторы, стартап-студии, фи-
нансовые структуры (институты развития, 
коммерческие и инвестиционные банки, вен-
чурные фонды, бизнес-ангелы), экспертно-
консалтинговые центры и другие элементы  
[11, c. 40]. Именно бизнес-инкубаторы, 
частные венчурные инвесторы и венчурные 
фонды имеют похожий перечень услуг, а 
главное, похожую цель с акселерационными 
программами, которая состоит в поддержке и 
развитии технологических компаний на ран-
них стадиях развития. Исследованию, срав-
нению данных структур помощи и ключевой 
роли акселерационных программ в развитии 
технологических предпринимателей в Рос-
сии и посвящена настоящая статья.

Исследование 

На практике акселерационные программы 
представляют собой комбинацию услуг, 
каждая из которых является слишком доро-
гостоящей или организационно недоступной 
для предпринимателя [12]. В зависимости 
от вида акселератора изменяются и его клю-
чевые формы поддержки.
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Таблица 1

Сравнение бизнес-акселераторов

Вид акселератора Частный Корпоративный Государственный Университетский

Учредители Частные фонды, частные 
инвесторы

Корпорации Государственные учреждения, 
в том числе фонды

Университеты

Цель Инвестирование в лучшие 
стартапы, получение 
прибыли

Быстрый поиск новых 
решений для конкретной 
задачи; доработка идеи, 
ее монетизация

Решение социальных  
и экономических проблем, 
построение сообщества

Развитие  
предпринимательских 
навыков

Стадия поддержки 2, 3, 4 2, 3, 4 1, 2, 3, 4 1, 2

Направленность 
программ

Отраслевые, общие Отраслевые Отраслевые, общие Отраслевые, общие

Например, корпоративные акселераторы 
могут предлагать имущественную поддерж-
ку командам в форме безлимитного доступа 
к программному обеспечению или финансо-
вую в форме инвестиций либо гранта, ко-
торый можно потратить на маркетинг на 
платформе компании [13]. Университетские 
акселераторы поддерживают студентов не-
творкингом с успешными представителями 
малого, среднего и крупного бизнеса в це-
лях развития предпринимательских навы-
ков и обеспечения экспертной отраслевой 
поддержки. Государственные акселераторы, 
помимо стандартного набора услуг в ви-
де трекинга, менторинга, образовательной 
и экспертной частей, обладают широким 
спектром дополнительных мер финансовой, 
имущественной и консультационной под-
держки. Частные акселераторы имеют до-
ступ к свободному капиталу и фокусируются 
на финансовой поддержке стартапов с целью 
получения прибыли.

Акселераторы отличаются не только мето-
дами поддержки, как следует из таблицы 1, 
но и учредителями, целями, стадиями под-
держки стартапов (1 — идея, 2 — запуск, 
3 — ранний рост, 4 — расширение), на-
правленностью реализуемых программ [14].

Сравнение бизнес-акселераторов  
и бизнес-инкубаторов

Некоторые исследователи рассматривают 
инфраструктуру акселерационных программ 
в сравнении с инкубаторами или бизнес-ан-
гелами в контексте спектра предлагаемых 
ими услуг, длительности программ или ус-
ловий финансирования [1; 15]. Например, 
в одной из работ в 2014 г. Коуэн и Хохберг  

формулируют новое определение акселе-
рационной программы, которое точнее от-
ражает ее суть: «это краткосрочная про-
грамма с разделением на группы (когорты), 
которая включает в себя наставничество и 
образовательные элементы, с кульминацией 
в виде публичного pitch-мероприятия или 
демонстрационного дня (Demo Day)» [15]. 

Ранее авторы в другой своей работе уточ-
няют, что отличие акселерационной про-
граммы состоит в том, что она помогает 
стартапу ускорить создание взаимосвязей 
с рыночной средой, а инкубатор, наоборот, 
изолирует компанию от внешнего воздей-
ствия, обеспечивая ей пространство для 
роста [16, p. 20–24]. Они также выделили 
отличительные черты бизнес-акселерации:

1)  длительность в среднем три-шесть 
месяцев, в то время как у инкубатора от 
года до пяти лет. Высокая интенсивность 
акселерационной программы физически не 
позволяет проводить ее дольше, поскольку 
в период обучения основатели вынуждены 
только «работать и спать». Кроме того,  
крат косрочность программы сокращает сте-
пень взаимозависимости между компани-
ями и акселераторами, вынуждает их бы-
стрее адаптироваться к внешней рыночной 
среде и проверять свои бизнес-гипотезы, 
достигая или не достигая положительного 
результата;

2) разделение на группы, команды. За счет 
высокой интенсивности действий участники 
команды естественным образом сближают-
ся и гораздо быстрее создают новые связи.  
Кроме того, участники вместе проходят через 
большой объем трудностей, что делает их 
отношения прочными. В бизнес-инкубаторе 
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Источник: переведено и изменено автором на основе отчета Dempwolf S., Auer J., D’Ippolito M. Innovation accelerators: Defining 

построения подобных взаимоотношений не 
происходит;

3)  бизнес-модель с долевым участием. 
Большинство акселераторов на Западе яв-
ляются частными, и они принимают в ак-
селератор за долю в компании. Кроме того, 
менеджеры в акселераторах — это нередко 
бизнес-ангелы, которые могут выступать до-
полнительными инвесторами для участников 
или через фонд. Бизнес-инкубатор, в свою 
очередь, как правило, управляется наемным 
рабочим и является государственной органи-
зацией, не имеющей своего фонда. В России 
бизнес-инкубаторы также функционируют 
под контролем государства и выступают 
частью инфраструктуры [17] по поддержке 
субъектов малого и среднего предпринима-
тельства. Они, как правило, не предоставля-
ют финансирования и не входят в долю [18];

4)  процесс отбора. В акселераторах про-
граммы стартуют в четко обозначенные сро-
ки, иногда один-два раза в год. В бизнес-ин-
кубаторе прием и выпуск компаний проис-
ходят на постоянной основе. Для участия в 
лучших акселерационных программах мира 
участники часто переезжают, так как по-
пасть на программу — это означает отно-
ситься к 1–2 % «счастливчиков» от общего 
количества поданных заявлений;

5)  менторинг, наставничество. В инку-
баторе можно получить юридическую, бух-
галтерскую и другие виды консультаций 
[19], однако регулярного менторства или 
наставничества нет. Между тем в акселе-
рации сопровождение команд — один из 
важнейших аспектов обучения.

Группа исследователей из США провела 
сравнительный анализ между инкубаторами 
и акселераторами, результаты которого нами 
дополнены и представлены в виде диаграм-
мы Венна, как показано на рисунке 1 [20]. 

Акселерационные программы  
и другие формы поддержки 

Среди иных структур поддержки технологи-
ческих предпринимателей можно выделить 
частных венчурных инвесторов, частные и 
государственные венчурные фонды, корпо-
ративных инвесторов. 

Российский рынок частных венчурных инве-
стиций в стартапы, например, в 2018–2020 гг.  
составлял около 700 млн долл. в год: 0.1  % 
от суммы «частных денег», которые нахо-
дились на счетах и депозитах у физических 
лиц [21]. К 2022 г. объем рынка инвестиций 
возрос. В частности, совершено 165 сделок 
на общую сумму 1 252 млн долл. По итогам 
2023 г. количество сделок также возросло 
до 181 сделки, а четвертый квартал стал ре-
кордным по количеству сделок за последние 
два года в России. Однако объем венчурных 
инвестиций сократился в десять раз и со-
ставил 118,2 млн долл. [22] 

Несмотря на то, что в России до капиталов 
частных инвесторов трудно дотянуться по 
причине несформированности общего инве-
стиционного климата, тем не менее частные 
инвесторы — самая массовая группа среди 
всех типов инвесторов: банков, фондов, вен-
чурных инвесторов и корпораций. Кроме 
того, рынок частных инвестиций в России 
имеет большие перспективы. По данным 
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отчета Global Wealth Report, в 2022 г. Рос-
сия вошла в топ-5 по приросту долларовых 
миллионеров за год в стране и достигла по-
казателя в 408 тыс. человек [23].

Венчурный инвестор, основатель частной 
инвестиционной компании A. Partners и 
партнер фонда Skolkovo Ventures А. Соло-
вьев, классифицирует частных инвесторов 
на три группы: институциональный/систем-
ный, профильный и розничный [21]. Са-
мым популярным признан розничный тип 
инвестора (около ~95 % от группы частных 
инвесторов в целом). Он представляет собой 
любое физическое лицо с небольшим имею-
щимся свободным капиталом, которое мо-
жет себя инвестором даже и не осознавать. 
Сделки такой инвестор заключает стихийно, 
часто исходя из личного интереса или из 
желания «пассивного дохода».

Профильный инвестор обладает высокой 
компетенцией в одной-двух областях дея-
тельности, и в них он ищет перспективные, 
молодые проекты. У него мало сделок, в 
которых преобладает профессиональный 
интерес. 

Институциональных инвесторов меньше 
всего (около 1 %). Инвестиции — их основ-
ной вид деятельности. Они часто имеют ко-
манду помощников, ищут высокорисковые, 
но потенциально выгодные сделки с целью 
дальнейшей продажи. 

Отдельно выделим бизнес-ангелов, кото-
рых по параметрам также можно отнести 
к виду институциональных, системных 
частных инвесторов. Они чаще всего ин-
вестируют в венчурные проекты, с показа-
телями роста 200–300  % в год, имеющие 
перспективы «выхода», то есть такие, кото-
рые могут быть куплены стратегическими 
инвесторами [21]. Например, по резуль-
татам сравнительного анализа публичных 
сделок с участием российских стартапов в 
2018–2020 гг. нами выявлена тенденция 
к повышению и количества сделок, и объ-
ема венчурного финансирования со стороны 
бизнес-ангелов [24; 25]. По итогам 2023 г. 
в России также значительно увеличилось 
количество бизнес-ангелов, инвестирующих 
небольшими чеками [26], а общий объем 
инвестиций впервые составил более 25 % 
от общего венчурного рынка инвестиций в 
нашей стране [22, с. 2]. 

Бизнес-ангелы, профильные и институцио-
нальные инвесторы могут предоставить не 
только финансовую форму помощи для стар-
тапа, но и консультационную, то есть стать 

для него менторами по ключевым, страте-
гическим вопросам, а также способствовать 
привлечению новых клиентов, используя 
свой нетворкинг. В акселераторах преду-
смотрен доступ к различным экспертам и 
менторам, но более плотное сопровождение 
отличается тактическим характером и про-
исходит с трекерами или наставниками.

Частные и государственные венчурные 
фонды, корпоративные инвесторы также мо-
гут оказывать информационную и консуль-
тационную поддержку при необходимости. 
Наиболее активными венчурными инвесто-
рами по количеству сделок по итогам 2023 г. 
стали компания «ВымпелКом» (13 сделок), 
государственный инвестиционно-венчурный 
фонд Республики Татарстан (восемь сделок), 
частный фонд «Восход» (восемь сделок) и 
государственный фонд Moscow Seed Fund 
(семь сделок) [22, с. 28].

Выводы 

На основе проведенного анализа и допол-
нительных источников нами подготовлено 
и представлено в таблице 2 сравнение ме-
тодов поддержки, предоставляемой разны-
ми видами акселерационных программ, с 
методами поддержки от других элементов 
инновационной инфраструктуры.

С целью выявления пересечения между 
методами помощи различных участников 
инновационной инфраструктуры поддержки 
в России нами разработан способ подсчета, 
заключающийся в следующем: 

(100  % совпадений / 18 методов ×  
× кол-во совпадений).

Таким образом, по результатам подсчетов 
установлено, что в среднем методы помощи 
акселерационных программ пересекаются 
с методами помощи других структур на 
34,4  %, а именно:

 в целом с инвесторами: 

100 % / 18 × 4,5 = 25  %;

 с бизнес-инкубаторами: 

100 % / 18 × 7 = 39  %;

 с венчурными фондами: 

100 % / 18 × 7 = 39  %.

На основе проведенного сравнительного 
анализа и исследованных статистических 
данных можно сделать вывод о том, что 
акселерационные программы обладают 
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Таблица 2

Сравнение методов помощи акселерационных программ и других структур,  
оказывающих поддержку технологическим предпринимателям

 
providing support to technology entrepreneurs

Основные структуры  
помощи 

Основные 
методы помощи

Акселераторы Частные инвесторы
Бизнес-
инкуба-

торы

Вен-
чурные 
фонды

Корпо-
ратив-

ные

Част-
ные

Универ-
ситет-
ские

Государ-
ствен-

ные

Институ-
циональ-

ный

Про-
филь-

ный

Роз-
нич-
ный

Базовые сервисы
Нетворкинг и мероприятия + + + + – + – – –

Индивидуальные консультации  
по ведению бизнеса / менторинг + + + + + + – + +

Обеспечение внутреннего  
финансирования

+ + – + + + + – +

Привлечение внешнего  
финансирования

+ + + + + + + – +

Доля в компании, % + 10 – + 30 30 < 10 – < 40

Предоставление коворкинга + – – + – – – + –

Дополнительные сервисы
Образовательная программа + + + + – – – – –

Разделение на команды/группы + + + + – – – – –

Длительность сопровождения 6 мес. 3 мес. 6 мес. 6 мес. Разная Разная – 1–5 лет –

Тестирование продукта/технологии + + – + + – – + +

Выпускной/демодень + + + + – – – – –

Техническая поддержка, специальное 
оборудование

+ – – + – -–/+ – + –

Юридическая, маркетинговая, HR  
и другая поддержка

+ + -–/+ + + + – + +

Экосистема
Преакселерационная программа – + – + – – – – –

Звездные менторы и эксперты + + – + – + – + +

Собственные мероприятия + + + + – – – + +

Постакселерационная программа  
сопровождения выпускников

+ + + + – – – – –

Сплоченное сообщество –/+ + + + – – – –/+ –

Источник: cоставлено автором на основе открытых источников.

наиболее широким перечнем методов под-
держки для стартапов. Это позволяет им 
становиться настоящими катализаторами 
роста для молодых технологических ком-
паний. Государственная политика, вклю-
чающая в себя целый ряд мероприятий по 
развитию инновационной инфраструктуры, 
также способствует созданию «экосистемы 
поддержки», в которой ключевую роль вы-
полняют акселерационные программы.

В отличие от венчурных фондов или 
бизнес-инкубаторов, которые акцентируют 

внимание на отдельных видах поддержки, 
методология акселератора представляет со-
бой целую «экосистему», предлагая более 
комплексный подход, ориентированный  
на обучение и развитие. Предоставляя 
стартапам доступ к трекингу, менторству, 
финансированию, экспертному сопровожде-
нию и нетворкингу, акселераторы помогают 
компаниям быстрее тестировать гипотезы, 
выводить новые технологии на рынок, до-
стигать точку безубыточности, привлекать 
инвестиции и переходить на новую стадию.
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Детальное сравнение акселераторов с биз-
нес-инкубаторами также выявило ключевые 
преимущества «первых»: хотя бизнес-ин-
кубаторы обеспечивают более длительную 
поддержку, акселерационные программы за 
счет комплексной методологии, высокой ин-
тенсивности и поддерживающего контекста 
помогают стартапам быстрее решить акту-
альные задачи, протестировав большее ко-
личество бизнес-гипотез. В целом для реа-
лизации научно-теоретического потенциала 
исследования роли акселерационных про-
грамм в развитии технологического пред-
принимательства в России необходимы более 

детальное изучение методов акселерацион-
ных программ и постакселерационной под-
держки, рассмотрение существующих клас-
сификаций программ и их результативности 
на городском и федеральном уровнях, срав-
нительный анализ зарубежного опыта для 
интеграции эффективных методов и моделей 
взаимодействия в отечественный контекст. 
Дальнейшая систематизация знаний об ак-
селерационных программах поможет сделать 
инновационную инфраструктуру поддержки 
более доступной и понятной для стартапов, 
что, в свою очередь, будет способствовать 
общему экономическому росту России.
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